
バーチャル携帯を使ったシミュレーション 

　ノーザンシステムサービス代表
の川村さん。物静かな口調だが、内
に秘めた思いは熱い。「『ポケットイ
ンフォ』では、大手メーカーができ
ないことを実現したつもりです。上
から見るシステムではなく、誰にで
も利用してもらえるツールとして、
岩手の皆さんにも活用してもらえ
るとうれしいですね」 

「ポケットインフォ」は標準プラン
（1ID）で1ヵ月1,000円からという
リーズナブルな価格でリアルタイム・
インフォメーションシステムが構
築できる。このほか各種プランが用
意されている。詳しくは下記のホー
ムページまで。http://p-in.net/

　開発ディレクターの岩本さん。「こ
れからお店やレストラン向けの新
しい形のWEBポイント還元システ
ムを作りたいですね。『この店のコ
レがおすすめ』というお客様の情報で、
各店のホームページが充実していき、
お寄せいただいたお客様にはポイ
ントがつく――そんな口コミ型シ
ステムを形にしてみたいんです」 

　「IT」の大きな特徴として、国内外を問わないグローバルな展開がよくあげら
れる。しかし、その一方、あまりに広く進歩が早い世界への戸惑いや抵抗感が
あることも否めない。今回紹介するノーザンシステムサービスは、視点を普段の
生活に置くことで、手軽で気軽に利用できるシステムを開発したベンチャー企
業だ。「携帯電話で作り、携帯電話で見る広告」という「ポケットインフォ」。そ
れは地域の活性化にもつながる可能性を秘めたシステムだ。 

◆インキュベートルー
ムとは／企業成長を
支援するための施設
で、創業間もない企
業等に低額で貸与す
るマリオス7階のオフ
ィススペース。入居者
に対しては総合的な
支援を実施している。 

ノーザンシステムサービス／DATA 
　盛岡市盛岡駅西通2-9-1　マリオス7F 
　TEL 019-621-5274　FAX 019-621-5284 
　ホームページ　http://www.isop.ne.jp/nss/ 
　Eメールアドレス　nss@isop.ne.jp

大学時代から起業を目指し 
　平成13年4月に設立されたノーザンシス
テムサービスの代表、川村さんは大学時代か
ら起業を考えていた。 
　「30歳前には独立してコンピュータソフト
の開発会社を起こしたいと思っていたんです。
けれど経営のノウハウもなく、そうした勉強
からスタートしました」 
　企業に就職し、プログラム開発の傍ら、い
わてマルチメディアセンターのインストラ
クターなどを勤めた後、念願の独立。今年4月
からインキュベートルームに入居した。 
　「現在はコンピュータ処理業務の受託など
が中心になっていますが、今回開発した『ポ
ケットインフォ』を契機に、より自社製品の
開発に力を注いでいきたいですね」 
　満を持して開発した「ポケットインフォ」
とはどんなものなのだろうか。 
 
携帯電話で広告づくり身近な地域へ 
　多くの人たちがネットや通信の有用性を
認めているものの、その取り組みには多くの
ハードルがある。コンピュータの操作、ホー
ムページの作成と更新、さらに注文の受け答
え、セキュリティー…。そうした「障害」ゆえに、
IT自体を否定的に見る人も少なくない。 
　「『ポケットインフォ』はサーバにあるデー
タベースをもとに運用する情報発信システ
ムです。利用方法は非常に簡単で、お客様は
発信したい情報を、『ボックス』と呼んでいる
お客様が利用するスペースに携帯電話など
から直接文字入力するだけです。例えばレス
トランならランチ情報を、スーパーや小売店

なら特売情報を、商店街やデパートなら各店

舗の情報をというように。利用者はブックマ
ークなどしておけば、簡単にその時にほしい
情報を見ることができるわけです」 
　入力は携帯電話のほか、パソコンでもPDA

でもできる。 

　「更新した情報だけを見せるようにしてい

ますから、どれが最新情報か探す手間もかか

りません。ですからお店だけなく、交通案内や

緊急・注意情報、さらにはグループでの活動で

も手軽に使いやすいと思うんです」 

　利用金額は、1つのID（1つのボックス）で月

に1000円から（定額固定）と低額。しかも携帯

電話で作り見ることができる「広告」は、情報

を選ぶ側にとっても発信する側にとっても負

担が少なく、タイムリーということになる。 

 

「店に来てもらえる」可能性 
　ノーザンシステムサービスのもう一人のス
タッフである開発ディレクター・岩本さんも
利用性の高さを語ってくれた。 
　「例えばあるデパートにリンクさせることで、
周辺駐車場の情報も入れられます。また混雑
具合や待ち時間などを入れるだけで利用者に
とっては便利ですよね。そういった意味では、
この『ポケットインフォ』は来店していただ
くためのショッピングガイドモールとも言
えると思うんです」 
　川村さんが理念として持つ「地域に密着し
たソフト開発」の一つである「ポケットインフォ」
は、新たなる活性化のツールとして皆さんの
そばで使われる日が近いかもしれない。 

ノーザンシステムサービス 

目　次　contents 
 

インキュベートルーム入居企業の紹介 3 

 

【特集】 

冬季賞与支給予定額調査結果 

冬のボーナス支給予定額 

306,015円 4 

 

下請取引条件調査結果 8 

 

「創造の芽」（研究シーズ情報5） 10 

 

イノベーション！ 

新分野・新製品に 

挑戦する経営革新 12 

 

経営動向調査結果（10月） 14 

 

研修案内 16

 新産業推進課 
 TEL 019-621-5070 FAX 019-621-5480 
 URL http://www.joho-iwate.or.jp/info/kigyouka1/ 
 E-mail kigyouka1@joho-iwate.or.jp

お申込み・ 
お問合わせ先 

STEP 
1

ビジネスプランブラッシュアップ講座 
（1月18日（土）50名、1月19日（日）20名） 

（20名）　2月4（火）、5（水）、12（水）、13（木）、25（火）、26（水） 

（20名）　1月28（火）、2月18（火）、20（木）、28（金） 

個別コンサルテーション 

特設ゼミ 

STEP 
2

STEP 
3

●　集合研修及び実習方式により、参加者自身のビジネスプランの再点検と
磨き上げを行います。 

【講　義】今日の優良組織に共通する特徴‥競争の戦略・基本戦略とマーケティング等 
【講義＆実習】ビジネスプランの自己点検・磨き上げ、アクションプランと残された課題の検討 

●創業にかかる税務・財務のポイント・資金計画と利益計画・経理処理の流れ●創業に必要
な知的所有権の基礎知識●創業にかかる諸手続き・雇用形態・事業形態及び選び方・社会保
険制度等の各種保険●創業成功事例●創業支援施策　等 

【個別コンサルテーション1】 
【個別コンサルテーション2】 
【個別コンサルテーション3】 

●検討漏れになっている部分の指摘●記載法や表現法のア
ドバイス●客観的な印象のアドバイス●ビジネスプラン精
度向上への手法 

●　個別のビジネスプランに対するコンサルテーションを行い、その完成度
を高めます。 

●　創業に必要なテーマを絞り、その専門家による少数のゼミ形式の指導を
行います。また講義終了後個別の相談にも応じます。 

後期コース 

　『いわて起業家大学』は、平成7年度から開講し本年で8年目を迎え、その受講者
も500名弱を数えます。その中から54名の方が創業されていますが、創業準備中
の方々も多いと考えます。 
　本年度は、新たに「いわて起業家大学」及び他団体「創業関連講座」等の受講生・
修了生を対象に実践的な創業専門講座「いわて起業家大学院」を下記内容により
開催いたします。 
　つきましては、今実際に事業計画を温め、創業を考えている方、是非夢実現のた
め後期「いわて起業家大学院」を受講下さい。 

開 催 要 項  

後期コース 

主　　催 岩手県、財団法人いわて産業振興センター 
期　　間 平成15年1月18日～2月28日 
会　　場 盛岡駅西口マリオス18階会議室　他 
受 講 料  無料 
受講対象 創業のために事業計画をお持ちの方又は、創業５年以内の方

で下記1～4のいずれかに該当する方 
 1　いわて起業家大学の受講生（修了生） 

2　商工団体等の主催する創業関連講座受講生 
3　県内インキュベート施設入居者　　　　　4　その他 

定員締切 20名・平成15年1月10日締切 
 ※　但しステップ１の集合研修の1月18日のみの聴講も受け付けます。

（30名まで）　※　申し込みが定員を超えた場合は当センターで選考し受
講者を決定します。 

申込方法 所定の申込書により郵送、FAXでお申込み下さい。 
 ※　ホームページからの申込みもできます。　 

2 sangyo joho-iwate 産業情報いわて 3


